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行业概览



小红书保险行业搜索及高活跃用户画像-7月

数据来源：小红书商业数据中台： 2022.7.1-2022.7.31
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保险行业分品类检索情况-7月

分险种检索占比 分险种检索趋势

• 各险种搜索量呈周期性变化，在周末降低，周中升高，失业险,医疗险,生育险相关险种占比较大；对比上月分品类数据，

医疗保险，以及生育险占比提升明显

数据来源：小红书商业数据中台： 2022.7.1-2022.7.31

医疗保险 失业保险 生育险 养老险

疫情险 重疾险 意外险 寿险

新生儿保险 年金险 儿童险 恋爱险



行业TOP搜索词

• 用户对医疗保险、儿童保险

和失业保险关注度较高；

• 用户对保险各险种需求明确，

品牌需要更多关注在保险核

心词上的品牌阵地建设

数据来源：小红书商业数据中台： 2022.7.1-2022.7.31
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失业保险金

宝宝保险

养老保险

失业保险金怎么领取

儿童保险

婴儿保险

医疗保险

平安保险

恋爱保险

支付宝保险

父母保险

保险子
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医疗保险 失业保险 新生儿、儿童保险 养老险

分品类行业热搜词

数据来源：小红书商业数据中台： 2022.7.1-2022.7.31

新生儿医保

好医保

医保卡余额查询

医保

医保卡怎么用

新生儿医保卡怎么办理

医保报销

医保卡的钱怎么取

医疗保险

医保卡

医保断交有什么影响

好医保门诊险
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成都失业保险金

失业补助金和失业保险金

北京失业保险金

新生儿医保

新生儿保险

新生儿医保卡怎么办理

儿童保险

健康金生孩子报销

支付宝健康金生孩子

新生儿医保报销流程

新生儿社保

新生儿保险攻略

新生儿社保卡怎么办理

儿童保险推荐

儿童重疾险

新生儿医保卡

新生儿保险怎么买合适

广州新生儿医保

养老保险

城乡居民养老保险

养老保险断交有影响吗

养老保险怎么交

商业养老保险推荐

养老保险怎么查询

养老保险怎么交划算

农村养老保险

养老保险交满15年

商业养老保险

养老保险能领多少

养老保险缴费基数

居民养老保险

养老保险可以取出来吗

农村养老保险怎么交划算



疫情险 寿险 年金险 意外险

分品类行业热搜词

重疾险

重疾险

重疾险有必要买吗

达尔文6号重疾险

深圳重疾险

重疾险推荐2022

少儿重疾险

重疾险推荐

重疾险买消费型还是返…

儿童重疾险

友邦重疾险

大黄蜂7号重疾险

泰康重疾险

平安重疾险

宝宝重疾险

成人重疾险

隔离险

众安隔离险

隔离险推荐

隔离保险

疫情隔离险

隔离险赔付

新冠隔离保险

新冠保险

众惠隔离险

复星联合隔离险…

众惠隔离险理赔…

疫情保险

新冠隔离津贴保险

众安爱无忧隔离险

疫情险

寿险

增额终身寿险推荐

增额终生寿险

增额终身寿险

定期寿险

寿险有必要买吗

信泰如意尊终身寿险

终身寿险有必要买吗

人保寿险

终身寿险

金玉满堂增额寿险

增额终身寿险值得买…

寿险买定期还是终身

增额终身寿险优势

定期寿险有必要买吗

年金险

年金险和增额终身寿

年金险有必要买吗

年金险哪家好

养多多2号年金险

增额终身寿险和年…

年金险和增额终身…

年金险的好处

增额寿险和年金险

泰康年金险

友邦年金险

平安年金险

平安年金险值得买吗

养老年金险

年金险排名

意外险

意外险推荐

小蜜蜂2号意外险

儿童意外险

意外险买哪个好

支付宝意外险

成人意外险

少儿意外险

意外险有必要吗

老人意外险

友邦意外险

萌宝保少儿综合意外…

成人意外险推荐

意外险成人

平安意外险

数据来源：小红书商业数据中台： 2022.7.1-2022.7.31



行业广告投放优质素材



广告优质素材-搜索表单（直接转化）

前链图

落地页

• 前链图体现保险品类及产品
优势，以具体价格，最高赔
付体现保险划算，赔付高增
强吸引。

• 落地页素材承接前链图，强
调保险优势，同时引导用户
立即咨询

• 必填项字段需出现在首屏，
“咨询，测算”等提交按钮
明显，减少转化路径，提升
转化率

• 预约咨询弹窗全程伴随，避
免流失转化

前链图

落地页



广告优质素材-高点击高互动笔记（间接转化）

• 优质视频类素材主要以真人传授如何挑选保险的形式，将具体保险产品融入讲解的例子中，提高真实性和可信度。

• 优质图文笔记主要为科普介绍导向，首图以备忘录形式突出原生性真实性，通过研究时间，经验分享等增加内容专业性，吸引用户点击；正文
内容首先针对新手，预算低的需求点激发用户兴趣，并通过详细的保险攻略，价格，办理方式提升用户信任度，最后进行私信咨询来提升转化。



高互动优质笔记分享



高CES视频笔记

【首图】以“有钱人”“偏爱”相关词汇，圈定
人群，并引起用户好奇心。

【标题】再次与标题呼应，进行强调，阐述解析
干货等，吸引用户点击

【内容】从年金险概念切入，阐述收益，安全性，
并结合背景PPT进行详细解析，专业度高，讲解
内容通俗易懂，最后列举产品测评表，引导用户
评论并进行私信互动

【首图】大字引出隔离险种,并突出赔偿额度高
的特点。

【标题】以“免费”体现保险门槛低，性价比高
引起用户点击
【内容】列举案例，增加用户的代入感，提供赔付
证明增加真实性。结合后台截图，购买方式介绍产
品，进一步验证产品性价比高，购买门槛低的特点，
培养用户种草心智

【首图】大字压图，突出金额数目以及产品类型。

【标题】再次强调金额，并阐述攻略干货，吸引
用户兴趣进行点击

【内容】攻略框架清晰，文字内容详细，并配以
视频演示具体操作步骤，从领取条件，到计算方
式以及操作流程，干货满满，吸引用户观看全部
内容，并点赞收藏，进行评论区激烈互动



高CES图文笔记

【首图】醒目的红色字体压图，突出闭坑等信息，
拉进用户距离，

【标题】与封面呼应，突出人群以及价格优势，
吸引用户点击观看
【正文】以闭坑的案例背景引出避坑指南，拉进用
户距离提升用户信任度。后续阐述推荐产品，从价
格，选择理由，保额等角度进行介绍，进行产品种
草。

【首图】大字突出险种，明确4种保险，并突出
价格优势，同时配合手写素材增加真实性

【标题】几罐奶粉体现价格优势，提升用户点击
冲动

【正文】阐述案例背景，进一步增加真实性，以
“排雷”科普内容拉进用户距离。后续阐述4种
保险功效，办理须知等，对用户形成产品的种草
心智，并引导私信了解更多

【首图】保单申请实拍图打底，增加真实性。

【标题】点明为恋爱保险，以理赔成功上岸吸引
用户点击学习。
【正文】先抑后扬，从“试一试”到成功理赔反映
真实心态提升真实度，以自身经历突出低保费高收
益，再进一步介绍产品和自己参与时的具体流程，
配上证明和银行入账短信截图进一步获取用户信任。
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