


运营的三种打法

秋叶大叔



秋叶PPT创始人

知识IP大本营社群创始人

新媒体商学院创始人

《社群营销实战手册》、《新媒体营销丛书》系列教材

网易云课堂系列在线课程付费学员超18万人

秋叶线下私房课期期爆满









不要用 的思维做





社群的 在社群之外

弱关系创造链接
强关系创造合作





用一件 的事获取首批



Scalers“持续行动”话题

分享1000天

出版《刻意学习》

剽悍一只猫两次年度分享

《普通人快速崛起的10大狠招》

《是什么让我们成为百里挑一》

「果妈阅读」平台

坚持晨读分享2年

举办大型线下年会



ScalersTalk成长会 剽悍一只猫 果妈阅读





3000+社群联合创始人期待你来
当新生做助推成团长挑战班主任
让你在DISC双证班社群历程完整







温度



温度















邀约入群 申请入群 任务入群 付费入群

邀约入群的4种门槛



马云的湖畔大学门槛



互动1：你的的VIP社群门槛是？





1  、     一两个风姿不减当年的万人迷。

2、三四位逐渐转型成功的学者。

3、五六名不甘老去的世俗愤青。

4、七八个三天两头晒食物的吃货。

5、若干个喜爱摆各种姿势拍照的潮人。

6、众多宁愿潜水也绝不退群的呆粉。

7、几个有事没事经常对掐的好友。

8、时不时蹦出几句冷幽默的疑似思想家。

一个温馨的中年群，往往是这样的

9、掌握各种小道消息的所谓政客。

10、几个个性张扬爱发黄段子的奇才。

11、几个热心服务的小助理。

12、天天半夜不睡冒出来逗这个逗那个的。

13、存储记忆能力超强的，擅长回忆往事。

14、几个时常做诗唱歌怡情养性文艺骚年。

15、一个内心强大包容，爱发红包的群主。



个性多元化

社群种子用户应该如何搭配？

行业多元化 爱好多元化

温和 犀利
搞怪 脑洞
豪气 牛气

老师 医生
保险 金融
地产 占星

美食 旅游
健身 减肥
美容 科技



老师 医生 教练

育儿师 营养师 绘本师

热心宝妈 理性宝妈 呆萌宝妈

一个有吸引力的宝妈群



你的群员结构是怎样的？

为什么我们的群缺乏聊天氛围？

为什么我们的群天天挖空心思想话题？

为什么我们的群觉得种草是件很难的事情？





名字抓人 牛人入驻 活动给力

三个特征判断社群势能





说说名字的魅力



妈妈向上 妈妈点赞





你遇到的90%社群运营难题，直接提供好操作，易上手，接地气的方法








