网络主播初级认证试题及答案
[bookmark: _GoBack]您的姓名： 


1. 判断我们是否可以从事一个行业的基础是洞察行业的状况，以下情形中，最不适合入行的时机是？ 
	高速增长期

	相对平稳期

	衰退期(正确答案)



2. 从直播电商的规模发展来看，与消费者的需求更加贴切，未来可期。 
	对(正确答案)

	错



3. 抖音日活跃用户规模已达（）？ 
	2亿

	4亿

	6亿(正确答案)

	8亿



4. 直播变现的五种模式包含（）？ *
	直播打赏(正确答案)

	纯佣金CPS(正确答案)

	坑位费+CPS(正确答案)

	曝光广告(正确答案)

	连麦引流(正确答案)



5. 积极情绪的好处有哪些？ *
	帮助我们发展人际关系(正确答案)

	有助于我们工作的开展(正确答案)

	有助于我们的身心健康(正确答案)



6. 主播在直播的过程中，一定要注意肢体表达和语调上的区别，情绪是会说话的，它能传递给屏幕外的粉丝，会直接影响你在直播间的发挥及GMV 
	对(正确答案)

	错



7. 压力管理的两个维度为 *
	提升个人应对压力的能力(正确答案)

	调节来自外界和内在的要求(正确答案)



8. 在直播过程中，对主播的妆容的要求有哪些呢？ *
	干净的妆容(正确答案)

	浓妆或夸张的妆容

	大方得体的配饰(正确答案)

	与直播间一致的妆容风格(正确答案)



9. 主播的形象应该适应节气和热点，如春节期间穿红色系服装，让用户感知到喜庆的氛围。 
	对(正确答案)

	错



10. 穿着国家机关的支付进行直播带货属于二级违规，平台将给予永久封主播账号或永久封禁开播权限。 
	对

	错(正确答案)
解读答案：这是一级违规行为



11. 在直播过程中，主播和粉丝的关系，是一种（） 
	服务与被服务的关系(正确答案)

	主播销售方和粉丝消费者的关系

	粉丝领导与主播被领导的关系

	粉丝的上级和主播的下级的等级关系



12. 在下列粉丝中，对主播最欣赏、支持的粉丝是（） 
	脑残粉(正确答案)

	忠实粉丝

	普通粉丝

	铁杆粉丝



13. 主播的具体开播时间点，主要要依据（）来决定 
	主播的粉丝空闲时间段(正确答案)

	主播的空闲时间段

	用户看直播的黃金时间段

	主播的心情状态



14. 主播为了保持粉丝对直播间的新鲜感，最重要的是主播要（） 
	对直播内容进行不断创新(正确答案)

	对直播内容进行连贯性设置

	对直播内容进行笑点设置

	对直播内容进行悬念设置



15. 主播在说完一句话时，不能（） 
	对这句话的最后一个词拉长音(正确答案)

	对这句话的最后一个词读轻音

	对这句话的最后一个词读高音

	对这句话的最后一个词读重音



16. 户内主播在直播时，坐姿要保持（） 
	—定的固定姿势(正确答案)

	左右摆动

	前后摆动

	躺在椅子上



17. 在直播对直播内容演绎的风格中，处于核心地位的是（） 
	即兴演绎(正确答案)

	剧情演绎

	理性睿智演绎

	豪情奔放演绎



18. 在一场直播活动中，最核心的要素是（） 
	直播内容(正确答案)

	主播

	直播间

	直播间在线粉丝



19. 主播在直播间以抽奖方式向粉丝发福利时，把抽奖当成（）最为恰当 
	游戏(正确答案)

	直播内容

	对粉丝发商品福利

	对粉丝奖励



20. （）是主播在直播过程中的根本要求 
	真实性(正确答案)

	趣味性

	连贯性

	创新性



21. 观众粉丝进入一个直播间首先看到或注意到的是（） 
	主播的外在形象(正确答案)

	直播间的空间设置

	直播软件操作节奏

	直播间参与人的外在形象



22. 观众粉丝在看直播时，其观看主播的外在形象中，（）是观众粉丝看直播时，花费最长时间段所看的内容

	主播的脸上表情(正确答案)

	主播的手上动作

	主播的腿上动作

	主播的穿着打扮



23. 观众粉丝在看直播时，其目光总是随着（）而运动或转移 
	主播的肢体运动(正确答案)

	直播间背景画面的运动

	直播间参与人的动作

	直播内容展示载体中的内容



24. 观众粉丝看到直播间设置就能知道直播间的特色，因此主播对直播间 空间的设置，也是一种（）


	语言(正确答案)

	艺术

	审美内容

	直播内容形式



25. 短视频和直播视频的本质区别是（） 
	视频播放时长上的不同(正确答案)

	视频内容的类型不同

	拍摄视频的方式不同

	演绎视频内容的主体不同



26. 直播视频即是（） 
	主播开直播时产生的视频(正确答案)

	主播即兴表演的视频

	主播剧情表演的视频

	直播视频具有阅后即焚的特性



27. 主播开启主播生涯时，对主播职业的态度，应最具备的特质是（） 
	主播的坚持和勇气(正确答案)

	主播的敢拼、敢实践

	主播的娱乐精神

	主播的豪爽



28. 主播在激发在线粉丝的消费欲望和行为时，主要是从（）方面进行激发在线粉丝的消费欲望和行为 
	主播的说话和行为(正确答案)

	主播的个人形象

	直播间的场景

	直播间商品的价格



29. 当直播间的粉丝数量没有明显增加时，直播间市场属于（） 
	熟人经济模式市场(正确答案)

	陌生人经济模式市场

	粉丝经济市场

	平台用户经济市场



30. （）是让直播内容保持活力，让观众粉丝对直播内容始终保持新鲜感

的重要因素 
	主播对直播内容的不断创新(正确答案)

	主播对直播内容的不断舍弃

	主播对直播内容的不断分析

	主播对直播内容的不断修改



31. 直播内容的实时性，就要求直播内容对粉丝具有（） 
	新鲜感(正确答案)

	连贯性

	笑点

	悬念



32. 关于打造主播精准人设的说法，错误的是（） 
	打造个人专业度和稀缺度，提升用户喜好度和关注度

	突出个人优势和差异，满足用户需求和信任

	向下延展，完成细分；向上探索，构建壁垒

	从用户思维或自我视角单一角度出发即可(正确答案)



33. 主播的人设=定位+标签，定位指的是目标受众是谁？我是什么即定位的自身角色？我能给用户带来什么？标签是外表、性格、语言、品类等 
	对(正确答案)

	错



34. 抖音账号的包装包含哪些维度？ *
	背景图(正确答案)

	头像(正确答案)

	昵称、抖音号(正确答案)

	个性签名(正确答案)

	主播名字



35. 抓住视频的黄金三秒可以提高互动率（点赞/评论等） 
	对

	错(正确答案)


答案解析：提高完播率，而不是互动率


36. 直播前策划的六个步骤分别是（） 
	商品策略->人员准备->流程策划->直播间搭建->脚本设计->直播预热(正确答案)

	流程策划->商品策略->人员准备->直播间搭建->脚本设计->直播预热

	直播间搭建->流程策划->商品策略->人员准备->脚本设计->直播预热

	人员准备->直播间搭建->流程策划->商品策略->脚本设计->直播预热



37. 选品时进行用户画像设计，针对母婴类产品，消费者受众为18-24岁. 
	对

	错(正确答案)



38. 如果您是新人主播，建议大家去抢晚上所谓的爆发式红利，而不是早上的时段就开始开播。 
	对

	错(正确答案)



39. 优秀话术的基本要求，在介绍产品的过程中要注意以下三点（） *
	讲清楚(正确答案)

	听明白(正确答案)

	记得住(正确答案)



40. 新手必学的营销话术中的五步法，依次指哪五步？ 
	找到痛点、放大痛点、引出产品、提升价值、降低门槛(正确答案)

	找到痛点、放大痛点、提升价值、引出产品、降低门槛

	引出产品、找到痛点、放大痛点、提升价值、降低门槛

	引出产品、提升价值、找到痛点、放大痛点、降低门槛




