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营销人员的 
AI 趋势

AI 如何改变营销并推动业务快速增长



INTRODUCTION

现在是时候与机器人相处
好了 （ 对于商业 ）
领导者已经看到了人工智能技术对业务增长的力量。我们的调查显示 ， 68% 
的营销领导者都在领导或级别上说 ， 如果人工智能和人工智能在继承人公司

得到充分实施 ，企业将看到前所未有的增长。 62 ％ 的商业领袖说 ， heir 
公司已经为 heir 员工投资了 AI 和 au. oma. iion. ools ： 在 hose 中 ， 
71 ％ 的人报告了较高的 ROI ， 72 ％ 的人说 AI 和 aoma. iion 使 heir 员
工的生产力更高。

AI 技术正在迅速发展 ， 这里有很多学习。体验 AI 技术和高级工程 （ AI 技术 
） 正在迅速成为需求营销技能 ， AI 正在开辟新的职责角色。通过学习 AI 技术 
， 营销人员可以节省大量的想法 ， 解锁整个世界。

市场营销人员中通用人工智能的四种用

途是 ：

奶油

分析 / 报告

学习如何做

进行研究

请继续阅读 AI 中的营销趋势 ， 以及来自 Ch 中的领导者关于

业务增长的含义的文章。
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SECTION 01

营销人员比以往任何时候
都更忙碌 - 但由于 AI ， 他
们正在获得时间
在 2023 年 ， 平均营销人员正在进行 5 个营销活动 ， 每个营销活动都处理 7 个营

销活动。

AI 在市场营销人员中如此受欢迎的原因之一是 ， 他们已经意识到 ， 在高影响工作之

间存在明显的区别 （ 例如 ， 创造思想 ， 创造思想 ， 计划执行和人员管理 ） 和低影

响工作 ， 包括卑微 ， 无思想或排斥

90% 的营销人员
说 AI 和 AI 在手动要求上花费更少的时间 ， 
在继承人工作上花费更多的时间 ， 在继承人

工作上花费更多的时间 （ 80 ％ ） ， 在继承

人角色上花费更多的时间 （ 79 ％ ） 。
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营销人员使用 AI 工具可以节省多少时间 ？

营销人员平均花费一天五个小时许多问题都是通过强大的语言形式来完成的, 它们尽可

能地对用户友好, 甚至可以工作。

通过实现人工智能 ， 普通员工可以节省 almos
每天 2.5 个小时。他们正在努力工作。

AI 为营销提供帮助 ：

12.5 小时

返回每周
OR

一年中有 25 - 26 个额外的

工作日

人工智能和人工智能可以释放将近一个月的额外工作。营销人员可以把钱花在人类的

需求上 ， 比如计划和规划 ， 创造工作 ， 管理员工。
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53%

44%

今天有多少营销人员正在使用 AI 工具 - 他们正在使用

什么样的工具 ？

营销人员说 ， 他们在继承人的角色中使用 AI 和 AI ， 而博客和 SEO 专家的角色则

上升了 54 ％ 。 AI 或 AI 的用法总是清晰的 ， 因此使用率可能要高得多。例如 ， 
Grammarly 是 AI ， 而是 AI 。

说到这里 ， 这里有一些被营销人员使用的 AI 工具。

营销人员正在使用 AI 营销应用程序的类型?

Cha ™ bo ™ s (例如 Cha ™ GPT, Cha ™ So ™)

纺织公司 (例如贾斯珀)

视觉工具 （ 例如 Canva 的 AI Image General ）

音频 （ 如 Speechify ）
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Cha ™ GPT
在这个项目中 ， Ga GPT 达到了 100 万用户。

碧玉

一位专注于博客写作的 AI 大师。

10Web
这个 AI websi 的构建模型帮助市场营销人员和博客作者构建 
WordPress 的速度 ， 并帮助提高用户体验和解决页面速度问题。

SEO. ai
这是对关键词的研究 ， 并帮助以 SEO 为中心的营销人员做

得更多 ， 更有效。

营销人员正在使用哪些 AI 应用程序 ？

用于营销的 mos 流行的 AI 是 Compose AI （ 18 ％ ） ， 紧随其后的是 Jasper （ 17 ％ ） 和 Copy. ai （ 16 ％ ） 。
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Kive. ai
Kive. ai 主要专注于视觉效果 ， 并帮助设计师 ， 品牌经理和 ardirecs 组织

视觉库和 Crea <unk> e AI 驱动的情绪板。

Cha ä Spo
面向营销人员的 HubSpo 的一体化 AI 软件 ： 在用户的 
HubSpo CRM 中提供各种信息 ， 并结合了 Cha GPT 、 
DALL - E 2 、 Sable Diffusion 和关键字研究的能力。

HubSpo 名单

HubSpo 的 AI Con 检修程序包括博客文件、段落更新文件、

电子邮件文件和文件。我可以帮助您处理所有副本中的第一个

文件。

Google 吟游诗人

基于 Google 的 LaMDA （ Google 的对话 AI 模型 ） 的对话 AI
可以为任何用例总结网页、解释代码和 buss <unk> producer 
<unk> ivi <unk> y 。



SECTION 02

营销 AI 工具是如何
今天使用

营销人员说 ， 一般的人工智能有助于创建社交媒体 ， 生产描述和回复电子邮件 - 这里是什么意思 ， 
都是什么意思 ？
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面向研究和数字化营销的 AI

AI 是指 ball rolling when brains of brains.

营销人员如何使用通用 AI ？

To geideas and inspivra ^ ion

进行研究

要了解如何做

像 Cha ^ GPT 这样的工具可以快速解析所有在线可用的信息 ， 
并以对话的方式呈现在 i 上 ， 使 i <unk> 变得非常容易。

在几个谷歌搜索结果上点击，并滚动 pasads 和媒体，你想，人工

智能帮助营销人员找到你的信息，然后清楚而简洁地出现。当然，这

些人还远非完美，可以提供正确的信息。AI 是一种简单而有趣的用

法。

用于营销研究的 AI 提示

当使用 AI 时 ， 提示是一门科学。在提示前尝试几个变量 ， 一个新的解决方

案 - 更具体 ， 结果是。

研究和学习的一个非常流行的提示是 ， “解释 我就像我五岁一样。 “。

我为任何新的人做了一个优秀的人。

Example

一个新的营销人员提供当地的洗衣机维修服务 ， 可以在社交媒体上

找到你的产品。营销人员可以简单地问一个像 ChaGPT 这样的 AI ， 
向我展示新泽西州洗衣机维修的热门产品。

在一个 spreadsheeewi 的社交媒体链接中 ， 关注者 counds 
和平均 Google 评论得分。 ”

然后 ， 他们可以继续挖掘 ， 找到他们的业务 ， 并获得更多的客

户。
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37% 的营销人员
使用 AI 和 AI 消耗 SEO 。

84% 的博客 / SEO
说 AI 和 AI 对 2023 年有影响。

用于 SEO 规划和关键词研究的 AI

SEO 规划和关键字研究是一些经常使用的工作。关键字

像 Ahrefs ， Moz ， Google Ads 关键字计划器和 Mangools 这
样的研究工具非常强大 ， 非常强大 ， 非常有关键字的想法 ， 非
常有关键字的想法 ， 也可以使用电子表格来映射关键字研究 ， 以
进行更大的活动 ， 以及机架如何使用各种页面

您的网站正在对各种关键字进行排名。 AI 可以帮助所有人 ： 82 ％ 
的营销人员说 ， 一般的 AI 已经影响到了 2023 年的计划 ， 69 ％ 
的人说我的计划是在 2023 年的计划 ， 而 69 ％ 的人说我的计划是

整体的计划。

耗时的 SEO 要求包括长关键字映射、内部链接构建和 SERP 比较 
， 35% 的营销人员使用 SEO 驱动的产品。

AI 可以帮助博主创建整个 SEO 驱动的搜索引擎优化系统。如果你想这样做 
， 那么你可以看到你通过手动关键字研究节省了多少。

营销人员说 ， AI 和 AI
非常有效

将 Web 对齐以搜索

改善在 HEIR SI 中的用户体验

提高继承人 SERP 排名

在总体意义上 ， 44% 的人预见到了正面影响 ， 51% 的人预见到了正面影

响 ， 51% 的人预见到了正面影响。
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SEO + 一般 AI 实践

学习 aboumpromprompleengineering 。
学习如何问 AI 的正确答案是 SEO 关键字信息中的一个问题。

尝试各种查询。

如果你是一个死胡同 ， 或者收到一个答案 ， 然后再感觉到右 ， 再来一

次。

进入一个目标 ， 小目标。

尝试通过询问您正在考虑的关键字的关键字量来尝试。一旦您变得更加舒适 
， 就可以进行更复杂的查询 ， 例如 “为公司构建一个 confirm ” 。”.

准备好检查你的 SEO 发现。通常 ， AI 会提供一个一劳永逸的完美

答案。这意味着一个好主意

通常的关键词研究检查任何关键词卷或排名看错或不寻常。
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18%

使用通用 AI 的营销人员可以使每件作品平

均节省 3 个小时以上的时间。

AI for Con ® enCrea ® ion and Scaling

在线参与、交流、教育和培训是一个消耗时间的过程。从好的好的好的好的

好的。人工智能可以帮助你从一个空白页中获得一个良好的形状。然后，营

销人员和复制人员可以发挥他们的魔力，而他们可以创造一个有价值的品牌

。

众所周知 ， 一般的人工智能可以取代专业的技能。

营销人员如何使用人工智能 ？

在发布之前制作次要版本

营销人员如何使用 AI General?

Crea <unk> e con 检修
制作主要的编辑

Wri <unk> e 
copy

改变他

Crea ™ e 图像

无论做什么

线
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使用通用 AI 时， 约有 5% 的营销人员使用Aboupieces of con 
pieces. Abouis uone - Juhird (35%) lian on general pusions and 
inspiencra ^ iion, anoher will hird use i ^ o g ^ a line down, 
and 25% use i ^ o wrie wrie a few paragraphs hen expand.

在博客和博客的营销中，我们的目标是什么，是什么意思 ？ 是什么意思 
？ 是什么意思 ？而人工智能可以帮助我们完成这项工作。使用通用 AI 
的营销人员会使 AI 变得更加出色。使用通用 AI 的营销人员的八九百分

之几，可以提高他们的素质。

一旦你完成了一个项目 ， 扩展项目就会很有挑战性 ， 尤其是在已经被攻

击的项目上。当目标被认为是不断增长的时候 ， AI 可以帮助扩展项目 
， 更快地创建更多的项目。

83% 的营销人员
说 AI 可以帮助更多的人。

AI 帮助内容团
队扩展

了解如何使用 AI 来拓展您的业务。

抓住指南
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AI 也是令人难以置信的有帮助的过程个性化和本地化。拿着同样的内容说话 ， 特定的

受众或地区 ， 你可以帮助。你可以改变美国英语的拼写 ， 加拿大英语 ， 或者快速扫

描文档 ， 改变当地货币。记住 — — 本地语言更细致入微 An
工具

AI 博客
为

只需更改拼写和交换它们的引用。

“人工智能是人类工作的重要组成部分。

Now, global marketers, imagine being whom she come up wi lose wi of 
who has clude wo came up wi of adversing theigrating in ano cousing 
headline in ano of her language. Bue we have machine wransla cion could 
for lot, right.
长久以来 ， 在长久以来的空间里 ， 长久以来都是商品 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 长久

以来 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 长
久以来 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 
长久以来 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 长久以来 ， 长

在我看来 ， 对所有人类来说 ， 同样如此。

营销人员
HubSpo 的 AI Blog Wri Cer 是专门为客

户设计的。

现在就试试

NATALY KELLY
全球化专家

最后 ， 许多营销人员会向后工作 ， 并将 AI 用作编辑工具。如果您没有第二眼

的眼睛看完 ， 则将 AI 作为通用 AI 的一部分 ， 并要求 AI 检查拼写或语法错误

是很有帮助的最终结果。
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AI for Repurposing Con ™ en <unk>

有更多的人 (21%) 使用人工智能的人总结说，这对跨渠道重新利用人工智能

是很重要的。当您的  eam 拥有数周 （ 或更多 ） 的工作时，就像报告，课

程或白皮书一样，如果 i 在多个渠道中重新包装和分配，i 的功能将更加强大

。根据需要，选择一个长的形式的内容，选择一个关键的内容，并根据需要使

用一个短语。

每个频道的。 Promod ® ional channels 可能包含几个社交媒体表格

、不同 CTA 的电子邮件 ， 以及网络研讨会和展示 — — 并且可以将内

容放大到远远超出原始受众的范围。

一般的 AI 营销可以提供帮助。在您选择的 AI 中使用长格式 （ 或链接 
） ， 通常会使用一些促销电子邮件或社交邮件 ， 用于不同的图形突

出显示 ， 主要是要使用的。

AI 还可以帮助您创建类似的样式。 HubSpo 的 Paragraph Rewri Cer 
为您使用了 AI ， 所以这里没有更多的跨格式复制。您甚至可以从友好的

专业人员中选择您想要的内容。
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使用 AI 的方式

1 将博客 pos 换成视频或 podcas,
反之亦然。

2

3

4

5

6

7

转换长格式的 conenver in <unk> o
简短形式的教育社交媒体 pos. s 。

在社交上添加一个长形式的作品。

从电子邮件序列或 podcas ™ 构建登陆页面。

对于新的地区或受众 ， 将其本地化或编辑。

转向 producconcon 检修项目。

以原始文件 a 和图像 a a 和报告 s 为

例。
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面向社交媒体的 AI

如今 ， 31% 的营销人员使用人工智能和社交媒体。虽然一些社交媒体和广告活动是

固有的 ， 需要人类创造 ， 但一些社交媒体是简单的对象 — — 而软管是人工智能可

以帮助。

在各种不同的受众中, 我们都知道每个社交媒体都会表现得更快。

一般的 AI 和社交媒体有很多不同的用例 — — 这里有一些我可以提供帮助的方法

。

1. 分享一个社交媒体帐户 ， 并询问一个更专业的帐户。

2. 根据每种形式的规格 ， 在社交媒体广告中都有明显的创意。

3. 根据你的思想 ， 在社会上发展关于什么的想法。

4. 关于社会地位如何实现特定目标的一般想法 (例如, 社会地位如何实现特定

目标 (例如, 社会地位如何实现) 。

5. 在社交媒体上发布新的成员、新产品或任何其他成员。

为每个平台和受众生成社
交帖子 - 即时

HubSpo 的免费 AI Con 提笔 Wri Can can 
help you genera cur generate social 

poss against and one for each pla, form 
and audience.

现在就试试
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28% 的营销人员
使用一般的人工智能并回复电子邮件。

面向市场营销的 AI 电子邮件复制

We ’ re expects of strugh grows rapidly. Marke cing auma con, in lot 
he form of email flows and nurs.
各种规模的公司。 Bu now, wi vh new AI - powered marketing auma 
cia o oma can build like Cha wo, you can build lis wis based on 
specific behavior crieria in momen los.

一般的人工智能可以帮助营销电子邮件、新产品、促销和优惠券

- 所有这些都是从成功的 pasactivities 中利用 da 的同时。营销人员可以专

注于在继承人电子邮件活动 （ 包括选择哪个客户和如何进行电子邮件活动 ） 
的背后建立自己的品牌指导原则 （ 包括选择哪个客户和如何进行电子邮件活

动 ），并编写自己的品牌指导原则，确保自己和自己的品牌指导原则。保存

在营销文案中，营销人员可以构建更多的营销活动，更多的是特定的营销活动

。

了解更多关于 HubSpo 的免费 AI Email Wrier 如何

节省您的工作时间的信息。
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AI - 电子邮件营销示例

一家 B2B 软件公司向公司销售一系列小型企业。该公司的

营销人员可能会花费数小时的时间来为促销电子邮件的不

同版本进行复制 - 一个用于促销电子邮件，一个用于所有

美容沙龙，一个用于所有医疗办公室 - 或者他们可以使用 
AI - powered 的程序，如 ChaSpob - drah - drah - 
fcopy for 10 differet - fer copy for the followig a 
argemail.

然后 ， 我们会复制 ， 添加链接 ， 并选择受众群体 CRM 
和电子邮件列表。这些电子邮件将更有意义 ， 更有效 ， 
而且会被构建在一个混乱的框架中。
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1. Res ^ uran ^ s ^ ha ^ 已经有了调度

2. Res <unk> auran ^ s ^ hadon '^ y ^ 有一个调度程序

3. 美甲沙龙已经有了日程安排

4. 美甲沙龙有一个日程安排

5. 美发沙龙已经有了日程安排

6. 美发沙龙有一个日程安排

7. 初级保健办公室已经有了时间表

8. 初级保健办公室有一个日程安排

9. Den ä al offices ä hahaid already have a schedule _ ool

10. Den ^ al offices ^ hao ^ don '^ y ^ 有一个日程安排



面向 Production 的 AI描述符 AI for Con 各种各样

如果营销人员在所有的产品中一遍又一遍地使用同样的短语, 那么营销人

员会做深入的用户研究。

AI 重新措辞可以帮助 Eams 找到新的方式来描述他们的产品 — — 谁
知道呢 ！

性能优化

随着年龄的增长 ， 我将会变得大发雷霆且用处不大 ， 如果你不保持

你的状态 ， 他将会下降。

AI 可以帮助大家分析和操作 eams 分析和操作 eim of heir exis _ 
ing con _ en libraries - especially if the _ he AI _ ool is 
linked _ o _ heir CRM.

You can ask AI foo provide a lis * of performance aricles, or 
ar picting are published over a year ago and haven 'been 
updd ced. You can give i guy i' s ranking for, and which ones 
need a boos. His all of his inforefferce can
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 37% 的营销人员
在分析时已经使用 AI
博客提供了可用的 insigh 。



AI （ 用于 DA ä a 分析 ）

使用过的各种活动、宣传活动的性能需要数小时，甚至数天。a. a 
将由 BI eams 或 a. a 分析人员从各种形式中提取和分析, 而营销

渠道所有者将主要由 a. a.我是一个过程，需要不同的技能和技能

。

现在 ， 人工智能可以帮助 eams 拉取和快速分析 heir 通道 ， 
甚至可以建立进度报告。

You can even seem up of those sys could send you cour cash courly repro cus us 
so oc, right <unk> in with your inbox.

另外 ， 任何信息都可以显示为 spreadsheeees, bar char, 或 virtually 任
何形式的东西 - 你所做的就是问。

                     2023 年营销人员的 AI 趋势 21

45% 的营销人员
使用 AI 进行分析和报告。



SECTION 03

10 Web 将 AI 整合到您的营销技术堆栈
中的实用技巧
AI 可以通过提供内部客户的行为和偏好、标识和

pa <unk> erns ， 以及 au <unk> oma <unk> ing 过程 ， 例如 conn 
<unk> en <unk> crea <unk> ion 、 cus <unk> omer segmen 
<unk> a <unk> ion 等。

在全面使用 AI 之前 ， 请先了解您的业务需求和目标。然后 ， 在适当的资源

和资源中进行调查 ， 以确保您正在使用 AI 效果。通过这样做 ， 您的 AI 系
统可以获得更高的结果 ， 节省资源 ， 并且可以提高您的可连接性。

这里有四个帮助您使用 AI 进行营销。
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TIP 1

问题

可以通过 AI 来改进营销中的领域。 This 
could be websi pbuilding, personalized 
pargeing, can be caused by AI.

AI con <unk> generative can help you 
accelerate a cumple more by 10X. 
However, while AI capabili loies are 
advanced rapidly, while AI capabilies are 
advanced sulating, and the human his 
'arise essage essage and one aligned 
your brand.
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TIP 2

选择 “右 AI 工具 ”

可以让我努力研究所有的工作 ， 并根据你的需求和预算选择正确的。

考虑您所引用的长期影响 ， 就像技术和技术一样 ， 随着 i 的增长 ， 
您的业务可以发展和扩展。

另外 ， 这里有许多先进的时代 ， 从一家公司中选择一个帮助 ， 
投资公报和有帮助的技术支持。

密切关注来自可靠来源的用户评论 ， 如 indus vry 论坛、 Reddi 
<unk> 、 LinkedIn 、 e <unk> c 。并找到您的特定需求。

TIP 3

了解如何编写程序

这些 AI generies 使用诸如大型语言模型 (LLM) 、神经元语言处

理 (NLP) 和神经元神经处理等技术 ， 并在人类环境下阅读。

作为主要的交流方式 ， 学习如何有效地使用基于 AI 的提示将成为使

用 AI 的超级大国。

工作就像学习一门新的语言 (简单得多); 学习如何沟通你的需求和一

般 AI 提示。

For example when you wavan fuse a image, don 'just 
strict describe blue. For example when you wanner a 
improve for a specific piration of image you have mind, 
and wu hen use strugh frong for DALL - E or Midjourney.

2023 年营销人员的 AI 趋势 24



TIP 4

增强您已经使用的工具的使用

为了提供更多的价值和优势 ， 越来越多的现有表单正在利用 AI 来改进他们的服务。

例如 ， 像 Facebook 和 Ins ver 这样的社交媒体形式提供了 AI 驱动的广告和受众信息 ， 而
像 Mailchimp 这样的电子邮件营销形式提供了 AI 驱动的推荐主题和发送主题信息。

通过使用新功能 ， 企业可以获得有价值的投资机会 ， 企业可以获得有价值的投资机会 ， 企业可以获

得有价值的投资机会 ， 企业可以获得有价值的投资机会 ， 企业可以获得有价值的投资机会 ， 企业可

以获得有价值的流程 ， 企业可以提高企业的营销能力。

来源 ： Mailchimp 资料来源 ： Mea
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使 AI 工具成为市场增长的工具

AI. Ools 拥有我们营销品牌、产品和服务的方式。

使用 10Web AI Builder 在几
分钟内构建网站
探索 10Web 的 AI Websi Builder 和一般的 Websi 和 90 
+ PageSpeed 评分

Build and hosis a websi ^ e 10X fasure wi _ h 

AI Gee generate con _ en and images Cus _ 

omize wi _ h Elemen _ or based ed edie or Ge a 

90 + PageSpeed score wi _ h Boos

<unk> Ges 这些



SECTION 04

围绕 AI 进行营销的犹豫
由于 AI 驱动的技术发展如此之快 ， 因此即使对于敏捷和创新的营销人员来说 ， i <unk> 也有能力。

 27
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对 AI 的过度依赖

The 有一半使用 AI 的市场营销人员说 ， 他们收到过的信息

是不正确的 ， 也许更令人担忧的是 ， 只有 27% 的人非常自

信 ， 他们会知道这些信息是不正确的。

如何解决 ：
Face - check informa _ ion from AI pools, and ci _ e all 
sources of informa _ ion in your con _ en.

AI 偏见

如果建立 AI 模型在所有类型的生活经历中都足够多样化 ， 那
么信息将具有内在的偏见。

如何解决 ：
AI4ALL 是 AI 的一部分 ， 它为 AI 提供了广泛的功能 ， 因
此我可以从我们这个世界的源头学习。

在 AI 和 AI 的收养和 AI 的收养之间，Ao  her 重重地 ci ^ ed hesi ^ 
a ^ iio 是在 AI 上变得过分依赖。我们都努力工作，学习如何成为电子

邮件营销人员，copywriwriers，da 分析人员，SEO 专家，prodct 营
销人员和我们可以成为的设计师，没有人会因为不使用而失去技能。我们

可以做什么 ： 我们可以做什么 ： 帮助我们移动一个 （ 好的，一个 ） 
。

如何解决 ：
一种简单的方法来平衡 AI 营销的使用 ， 我们长期以来获得的技能是描

述哪些类型的提问和项目应该使用 AI 来完成 ， 哪些需要人类技能。
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AI Fact - Checking and E 检修

实践

1 知道什么时候使用 AI ， 什么时候通过 AI 。
不要使用 AI 来获得有偏见的结果。

2 如果一个人感觉不对劲 ， 那就自己去检查。

头过谷歌 ， 找到一个有信誉的源。 The more recensive 
against, and find a repossible sources up.

3 不要独自工作。

特别是如果您正在努力工作 ， 那么在出版之前 ， 请始终有第

二双眼睛阅读您的作品。

4 知道在营销中使用 AI 来开始你的创作和剽窃。在您自己的

电话之前 ， 您需要更改您自己的电话。

                     2023 年营销人员的 AI 趋势



AI Bes <unk> 实践来自于 HubSpo <unk> 博客团队

MARTINA BRETOUS
营销博客编辑或

如今 ， 这里有许多使用 AI 进行营销的公司 - 我们是其中

之一 ！

自那时以来, 我们已经学习了诸如 Conenenaas 和 
Jasper. ai 之类的流行知识, 以及如何利用 Beshem 。

今天  ，  我们正在评估  AI 的使用  ，  我称之为  pre - 
production ， iion （ 我们称之为 pre - production ， 
我 们 称 之 为  pre - production ，  我 们 称 之 为  pre - 
production ， 我们称之为 pre - production ， 我们称

之为 pre - production ， 总结 ） 以及 da a 分析。

请 继 续 阅 读 我 们 的 一 些 学 习  ，  并 了 解 有 关  AI - 
generation 的知识。

AI - Genera <unk> ed Con <unk> en

关键的 AI - generic 是专注于增加丰富度和深度 - 特别是声音 ， 示例和 da 
。

AI 可以用听起来像人类一样的语言 ， 但是缺乏的是一种清晰而不清晰的声

音。这可以用语言的形式来表达 ， 口语化的表达 ， 流行的引用等等。

其次 ， AI 总是做一个很好的例子。它们可能是你的观点 ， 也可能是你的

观点 ， 或者是可信的。

Nexup ， da a 。 Nom hing brights up up a like a.

当你看起来像 <unk> <unk> <unk> <unk> <unk> <unk> <unk> 
<unk> <unk> <unk> <unk> <unk> <unk> <unk> <unk> <unk> 
<unk> <unk> <unk> <unk> 。
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确保准确性

对于许多人来说，AI 是伟大的，当我来生产准确的信息时，可能是一个

或错过。他的原因有几个 ： 他的主要原因是他的模型为 mos 提供动力 
- 如果没有，所有 - 一般的人工智能都只能将他的年龄。因此，如果这里

有任何有意义的回顾 — — 就像在这里看到了令人难以置信的增长 — — 
人工智能可能无法准确地生产。

因此, 如果这里是一个文档, 那么这里就有可能是不正确的。

在我们的研究中, AI 已被证明是常绿的, 可以很容易地进行检查。
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SECTION 05

来自 HubSpot CMO 的 AI 营销
预测
“人工智能永远不会取代人类创造和连接。生活的经验和意见永远无法由机器产生 ， 员工也无法由人工智能管理和管理。

六分之一的营销者在很大程度上并不害怕被人工智能取代。

AI 是市场营销人员使用的好工具 ， 而对人类知识、人类知识、人工智能和实现都是无用的。

当我来的时候 ， 我问我们的许多小时 — — 离开了。

AI 已经是许多受人喜爱的营销工具的重要组成部分 ， 你很可能已经在以某种形式使用了 i <unk> 。会是我的语法或 Gmail 的预测 ， 越来越多的

营销人员每天都在使用 AI 。

几年前 ， 我对 Wikipedia 中的 s. udenum. And the early days of email marking long days of air oma had marketers had 
markers s markers s pressed oup abou impersonal, generic, spammy ouree. But hese very evolved over Umeme o o 
to be crit
和 AI 在同一个 pa. h 上。

AI 就像谷歌一样司空见惯。你可能想象你的生活 — — 或者你的工作 — — 谷歌 ， 我相信我们会在几年内就对了。

KIPP BODNAR
CMO ， HubSpo
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Conclusion

人工智能和营销即将
比以往任何时候都更
接近
当您将 AI 融入您的工作生活中时 ， 请学习一下您的知识 ， 并使您成为有价

值的 AI 。

了解更多信息了解更多信息 ， 了解更多关于 Cha sp 和 Hubsp 的内容 ， 了解您

可以在哪里进行大规模营销。并分享您如何在社交媒体上使用新的 AI 驱动营销。

Mehodology
2023 年 3 月 ， HubSpot <unk> 进行了一项调查 ， 调查了整个行业的 1, 
350 名全球营销 ， 销售 ， 服务和 SEO 专业人士 ， 并特别关注了营销专业

人士。

与 CXD Studio 协作创建的报告。

•



<unk> Ges <unk> ar 
<unk> ed 免费

使用 HubSpot 的新 AI 工具释放您的
增长潜力

人工智能正在推动企业的发展。


