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1. 解决部分地区无法绑定林客/不能抽佣的问题

2. 解决商户不会运营抖音平台 店铺缺少流量曝光的问题

3.解决商户蹭不上热点产品的问题

4.解决商户运营成本过高的问题

5.解决商户不了解来客功能操作的问题

6.解决商户随时解除系统绑定的问题
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超市新连锁是基于抖音生活延申出的针对超市类目的新项目，通过整合全国超市门店资

源，以挂靠品牌方的形式，为全国中小超市商户搭建抖音线上的流量阵地，帮助商户完

成消费者从线上到线下整套消费路径的商业搭建。

超市类目目前市场广阔，盈利空间巨大，可获得持续的管道收益。

核心优势：通过线上曝光，打破传统超市压货周期长、找到对应消费者到店的问题



01

初期启动期

以签订中小型超市起量为主

02

中期增长期

商户规模达到量级后可开大场直播

帮助商户节省直播费用

03

后期资源期

对接供应链帮助商户降低压货成本

授权超市招收品牌加盟，共同合作
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超市市场现状

行业规模：根据国家统计局2021年数据显示,国内超市行业门店数2.97万家,销售gmv8412亿。

便利店行业门店数25.3万家,销售GMV 3050亿。其中,大型超市(6000平及以上)约占总门店

数的14.4%；超市(2000-6000平)约占12.3%；社区超市(小于2000平）约占73.3%,新增门店绝

大部分是贴近社区。

业务规模:2022春节商超行业调研数据显示,团购业务板块,23%的企业增长幅度20%上；34%

的企业增长5-15%；23%的企业增长幅度在5%以内,持平的企业占比13%。



消费者具有强粘性

超市特点 可挖掘用户潜性需求

线上线下容易结合

用户刚性需求

裂变传播属性强

极高的核销率
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广西贺州市泰兴超市

商户流水:近30天交易额GMV100万+

商户核销率：单月核销率达到94%



亳州市盖盛祥超市

商户流水:近30天交易额GMV230万+

商户核销率：单月核销率达到88%，高

客单团购核销率达到98%



亳州市盖盛祥超市

商户流水:近一周交易额900万+

商户核销率：单月核销率达到77%，一

周佣金14W+
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超市运营课程

10节超市运营课程，商户认知启蒙，运营思路

团购上架

辅助商户上架团购，认领门店地址

裂变工具赠送

赠送价值880元（半年/1000条）用户裂变工具，帮

助超市商户解决线上拓客难的问题（后续商户续费

推广员正常获取项目分佣）
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实体物料进店

易拉宝海报制作，引导消费者关注，沉淀私域

品牌入驻

可进行品牌授权，连锁品牌入驻

商户代直播

赠送商户2个月代直播权限，每月进行2场固定直播

交易金额未达到1W可延期1个月

商户直播续费按每月880元续费，返佣500元



打造超市类目专属运营课程

1.帮助商户打开行业认知壁垒，配合运营师后续

店铺运营动作

2.帮助商户解决常见店铺运营问题如团购核销等

3.更多超市类目的延申玩法介绍，运营师管道收

益保障



固定3款团购上架

1.配置3款团购优惠券，所有门店共享，用户自

主选择周边店铺下单核销

2.团购销量展示，销量展示让消费者更具信任效

应，安心下单

3.官方补贴团购，商户经营成本更小

4.用户沉淀私域，粘性更强

通用团购：

1.  99抵100

（用户关注抖音号可领5

元优惠券，官方补贴）

2. 199抵210

3. 299抵320







连锁品牌介绍

鲸喜超市，整合中国华东第一食品城，历经17年积淀供应链优势资源。拓
宽线上交易链路创建S2b2c供应链交易平台，实现平台端的4方互联：通过移动互
联走向世界，建造云端交易桥梁，打造全国商业连锁超市的集采、供应链金融、
大数据赋能一站式服务平台→以数据作支撑，助力传统零售商拥有强势商品力及
市场竞争力成功转型升级→协助品牌供应商拓渠道、增销量、创营收。目前遍布
国内各大龙头商超。

与CCFA中国连锁经营协会成为深度战略合作伙伴，赋能旗下1900家连锁零
售企业，利用大数据实现科学决策，甄选网红爆品、降低采购试错成本、提升商
品力。迎合新形势、新市场、新的产品服务需求为行业树立标杆。



品牌营收

• 2021年度交易额近3000万

• 2022全年交易额突破3亿

合作商户

• 100+龙头超市用户

• 供货商用户数超过1000家

• 平台品牌数1500+，商品SKU数30000+





每月商户代直播

1.每月进行保底2场商户直播

2.直播权益赠送2+1个月

（2个月后如果流水未达到1W销售额可延期1个

月，商户直播续费按每月880元续费，推广员返

佣500元）



超市新连锁返佣政策



1.完成商户谈单收单

2.商户修改门头，添加“鲸喜淘”

3.添加工作人员好友 对接登录商户来客账号

4.推推客工具卡密领取，帮助商户设置活动

5.领取超市运营课程，转发商户

6.填写收件人地址/姓名 邮寄实体易拉宝



*



常见注意事项

超市门头修改:超市门头需要商户自行修改，且为必须项，门头中添加“鲸喜淘”字样品
牌名称

合同问题：合同签订非必填项，若商户需要可联系总部完成电子合同签订

交付周期：5~14个工作日（若因商户门头问题，交付将顺延）

物料交付：物料交付周期在商户完成入驻后14日内

团购问题：团购需要商户配合统一上架3款团购代金券
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以中小店型为主，吸纳加盟商参与

打造小单店加盟超市模式

打造爆品团购

平台直播赋能 获取公域流量 私域承接

统一线下支付系统



划分区域对商户标品化供应

选定核心城市区域集中铺货（二、三、四线为主），供应标品、福利品、节日特品等

1.整合供应链，利用合作店铺数量优势，集中供货/与供应商压价，获取盈利空间

2.借助平台流量优势提高去库存周期，减少整体压货周期

3.锁定长期合作，长期收益
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感谢观看
THANK YOU
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